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ENTRE UN REMOLQUE Y UN REMOLOUE.— E| gerente general de Tremac,

Mauricl Treizman, sella el acuerdo con Alexander Kohler, de Kaufmans,

Red de distribucién: _

Kaufmann sella alianza
con segundo mayor
fabricante de remolques

Un nuevo “matrimonio” se
concrett en ol sector automobor,
Estavez, desde &l rubro de La car-
#Za. El principal distribuidor de
camicmes selld una alianza con
Tremac, o segundo mayor fabri-
cante en el mercado de tolvas v
remolques en Chile. La opera-
citin se concretd esta semana, ba-
jo L asesoria ded baneo de inver-
sipnies Banmerchant,

El ioes lograr mutuo be-
mﬁﬁn.E:mhmmpﬂdﬂnfmm
la cadena completa —midquina
mids implemientos—, 1o que me-
cesitaba para no quedarse abajo
de la ﬁ:'.ninm del mercado que
apunta a unificar los procesos.

bcdes == vender soluclones de
transporbes que requiere ol ca-
mlﬁmliem también lo que va
atrds, De la mano de un provee-
dor, el eliente tratard con un solo
interlocutor ¥ uno solo fambién
en la postventa®, comenta Ale-
wander Kohler, perente de ca-
ricnes de Eaufmann. De hichi,
los clientes podrdn hacer efecti-

va la garantia completa en cual-
quier sucursal de Kaufmann.

La aliamza e facilita a Tremae
la diistribucidin a lo largo de Chi-
le, en las alrededor de 25 suour
sales de camiones de Kaufmanmn,
Ello a su vez permitird incre-
mentar considerablemente su
producclan. “Como resultado
de la asociacidn, la capacidad
productiva de Tremac crece al
doble”, cuenta Ratae] Treizman,
gerente comercial de Tremac. De
hecho, para 2008 se espera que
ista alcanoe las 1400 unidades,

Actualmente, Tremae es la se-

nda en ol mercade, con alre-

edor del 20% de éste. Y ya pla-
réan la construccidn de la se-
gunda fibrica en dos aflos, para
Eﬂdcr satisfacer el crecimiento

e la demanda a partir de La red
de distribucidn.

A un lado o de La achaal, en Pa-
mamericana Morte, compraron
un pafie donde levantardin la -
brica que implicasi una inver-

sifin de US$ 3.5 millones.



