LA TERCERA e

edicion online

JACIONAL | NEGOCIOS | ESPECTACULOS | CULTURA | MUNDO | TENDEMCIAS | DE

Santiago ﬁ} 267 | Personalizar | ;-" Buzcar | uﬂ"f{if.\' | Mufﬁ.files | v_';.}__Ed.EIe:

LaTercera ! Negocios

Entre el 2003 v el 2005 han desarrollado proyvectos por mas de USE 120 millones

El banco de inversion Banmerchant apuesta por el
negocio inmobiliario

%e han especializado en viviendas de clase media. En cada una de las obras
suelen tener entre uno ¥y tres socios. Para complementar, en enero partiran
con Servicios Financieros.

Catafing Affendoes
Fecha edician: 10-12-2005

LES HA IDO BIEM Y sigquen con un buen
pufiado de proyectos inmobiliarios en
carpeta. El grupo de ex ejecutivos del
Banco Edwards que formad en 19597 el
banco de negocios Banmerchant -Julio
Jaraguemada, Agustin Larrain, Enrigue
Huidohbro, Luciano Magnet v Marcelo
Silva- ha visto como su divisidn
Banmerchant Inmohiliaria hoy ocupa
parte importante de la agenda de estos cinco socios, a quienes se suma el
gerente general, Francisco Walker, que también es parner en esta area.

Flareciente ha sido el sector, porgue pese a gue nacid cinco afios después de |3
creacian de Banmerchant hoy el area inmohiliaria va representa un tercio de los
hegocios del grupo v Julio Jaraguemada apuesta a que "probablemente llegue a
representar un 40% o un 50%".

Incluso en enero praximo el grupo planea lanzar al mercado Banmerchant
Servicios Financieras como complemento de su area inmohiliaria.

Ala fecha Banmerchant Inmohiliaria ha padicipado en proyectos par unos LISE
120 millones, de los cuales hay USE 73,6 millones en desarrollo.

ae han especializado en casas y depatamentos para [0S grupos G2y C3.
"Prirmeras viviendas, basicamente en Santiago, que van desde las 700 Unidades
de Fomento (UF) a las 3 mil LIFY, cuenta Francisco Walker. Deparntamentos en
Mufioa v La Florida: casas también en La Florida, Macul, Cerrillos y Quilicura.

Fue aprovechando el conocimiento gue tenian en el terma desde sus trincheras
en el Edwards que el 2002 decidieron crear el area inmobiliaria, como una farma,
ademas, de ofrecer diversificacion a algunos de sus clientes de Banmerchant
Capital, gue actualmente tiene alrededar de 500 clientes (personas naturales) y
otras 50 empresas a las que asesoran en materia previsional para sus
gjecuUtivos.

"Huscamos nichos de mercado gque nos interese desarrollar, luego formamaos
una sociedad especialmente v ofrecemos el provecto a algunos inversionistas®,
explicawvalker junto con detallar que Banmerchant suele aporar entre el 20% v
50% del proyecto. "En algunos casos tenemos dos o tres socios, en otros sdlo
uno, 50% v 50%, dependiendo del maonto de la inversion", agrega Julio
Jaraguemada.

FPrefieren mantener en reserva el nomhbre de los socios de sus negocios
inmobiliarios, pero Marcelo Silva, gue preside Banmerchant Inmaohbiliaria, detalla
gque por lo general se trata de "empresarios que buscan diversificacion de su
portafolio de negocios". Algunaos, por lo demas, yva estan repitiendose el plato vy
wahn en sequndos proyvectos de la mano de los ex ejecutivos del Edwards.

Megacio para rato

La apuesta de Francisco Walker es gque pese a la sensacion ambiente de que
gxisten muchos provecto en desarrollo, el negocio tiene para rato, "Durante los
Oltirmos siete afios las inversiones v el negocio inmohiliario han estado en niveles
bajos. Hay demanda acumulada gue esta empezando a expresarse”, dice.

Los prondsticos de Julio Jaraguemada apuntan a gue "los praximos cinco afios
vah a ser muy buenos. Existe un déficit hahitacional de 500 mil viviendas v hay
movilidad social. En un pais desarrollado una persona pasa por tres o cuatro
viviendas durante toda suvida... ¥ cada vez hay mas acceso al credita v [a gente
empieza a pensartambien en la segunda vivienda".

Forlo demas, sefiala Silva, "haoy hay un mercado financiern altamente competitivo
v accesible para la gente”.

Los planes de Banmerchant Inmohiliario apuntan a tener en desarrollo entre siete
v 0 proyectos en paralelo, siempre enfocados principalmente en primera
wivienda para clase media. Eso a pesar de que ya han desarrollado dos provectos
de sitios en Cachagua. Uno en Beranda, que ya esta completamente vendido, v
otro llamado Punta Cachagua, frente a Cantagua.

Fara adelante sigue en carpeta la idea de lanzar Banmerchant Fondo de
Empresas, que pretende llevar a inversionistas a padicipar en distintas firmas del
fmercado nacional.

Complemento tambien de Banmerchant Asesorias Financie-ras, gue hoy entreda
servicios de restructuracion financiera de pasivos, bdsgueds de socios, fusiones
v adguisiciones, area en la que a la fecha han hecho operaciones por unos LSS
1.440 millones.



